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	1. Lic. Cecilia Nuñez  www.CeciliaNunez.com
como plataforma de posicionamiento y ventas
 


	2. Agenda
Tu perﬁl personal
.
Estrategias  de ventas
Estrategias de networking
Tu comunicación
 


	3. Reputación Reputación Conexiones
Foto  de perﬁl
Profesional. Que se vea
claramente el rostro y el
estilo propio.
Foto de portada
Imagen que me
muestra en acción o
es simbólica a mi
función o estilo.
Título profesional
Claro. Diferenciador.
Destaca áreas de
experiencia.
Acerca de
Qué hago, para quién
lo hago y por qué
es valioso.
Diferenciales.
Call to action
Experiencia
Rol con keywords. Selección
de tareas que apoyen lo
escrito en ‘ACERCA DE’
 


	4. Algunas
claves para
entender la
comunicación
en
Posicionamiento
  


	5. 1| El primer  paso siempre es ser visto
2| Probar, descartar o repetir
3| Involucrarme para involucrar
 


	6. Desmenuzando el post
Hashtag:
Cantidad  ideal: 3
Especíﬁcos + Genéricos
+ Propios
Tip
Fomentá el seguimiento en el
copy. Cambialos en cada post.
Hack
Evaluá relevancia en seguidores
buscando con #keyword
 


	7. Claves de
copywriting
para generar
engagment
en
Lenguaje  emocional
 


	8. 1| Dialogá en  tu texto
Generá un diálogo con preguntas, objeciones,
lenguaje emocional. Esto no es una gacetilla.
En lugar de: la versión 2.13 permite subir imágenes junto al plano
de la ruta recorrida.
Podés escribir: ¡ahora sí! en la nueva versión 2.13 podés subir
tus selﬁes junto con el mapa del recorrido.
 


	9. 2| Dale ritmo  a tu párrafo
Alterná frases cortas y largas. Sostené la tensión.
Hacé que la historia avance.
En lugar de: El proyecto comenzó en 2021
Podés escribir: Hoy nuestro proyecto cumple un año. Todo
empezó cuando me llamó @Miguel para contarme que @Susana...
 


	10. 3| Sé especíﬁco
Evitá  expresiones trilladas.
En lugar de: te presentamos la mejor app
Podés escribir: te presentamos la app que usan +300mil
deportistas
 


	11. 4| Contextualizá
Huí de  los generalismos
En lugar: de formamos un equipo multidisciplinario
Podés escribir: nuestro equipo está formado por médicos,
nutricionistas, deportólogos y sociólogos.
 


	12. 5| Emocioná
Usá expresiones  propias, frases coloquiales,
ﬁguras que generan atracción, personajes.
En lugar de: pensé sobre los pros y contras del tema
Podés escribir: me pregunté ¿qué diría mi padre de esto?
 


	13. 6| Mové a  la acción
Cerrá con una frase poderosa, un CTA, una
pregunta, una invitación a seguir involucrado.
En lugar de: si te interesa, suscribite aca [link]
Podés escribir: quedan sólo 8 lugares, sumate acá [link]
o bien si realmente querés _____, escribí QUIERO y te mando el link
por privado
 


	14. Buenas
prácticas de
networking
en
Diseño estratégico
  


	15. 1| Priorizar lo  humano.
Personalizar la solicitud de contacto.
Buscar conexión desde puntos en común.
Pensar creativamente para acercar lo que tengo
(pdf, contactos, oportunidades) al otro.
 


	16. 2| Equilibrio entre  pedir y ofrecer.
Ambos extremos causan malestar.
En la comunicación escrita, comenzar por ofrecer
(información de contexto, beneﬁcios) y cerrar por
pedir (contacto, dato, tiempo para reunión)
 


	17. 3| Sostener las  relaciones.
En la conexión con quienes queremos que nos
tengan en su radar, priorizar la continuidad.
Un comentario o mail es mejor que un like.
 


	18. Descargá la Guía  Gratuita para
Enchular tu Linkedin
http:/
/bit.ly/enchulatulinkedin
 


	19. Muchas gracias!
Lic. Cecilia  Nuñez www.CeciliaNunez.com
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