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.عديدة سنوات منذ للعمالء والء مخططات تدير الشركات ان الحسين عبد بهاء التكنولوجي الخبير يذكر
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استرداد على الحصول من متأكدون فإنهم ،شراء بعملية العمالء يقوم عندما .النقود استرداد وهو المكافآت
استرداد أو المكافآت ائتمان اآلن السهل من أصبح ،الرقمية المحافظ نمو مع .بالعملة حرفيا يكافئهم هذا .نقدي
.النقود
www.bahaaabdulhussein.net
شكرا
الهتمامك
بمدونات
بهاء
عبد
.الحسين
من للمزيد
المعلومات
على المزيد ترقب
 




Download Now

AboutSupportTermsPrivacyCopyrightCookie PreferencesDo not sell or share my personal informationEverand
EnglishCurrent LanguageEnglish
Español
Portugues
Français
Deutsche




© 2024 SlideShare from Scribd 





