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💡 Les astuces qui ne vous aideront pas dans la vente de votre bien... La vente de son bien n'est pas un projet anodin. 

🥴 Sans expérience et avec une transaction complexe, les erreurs pour les vendeurs débutants sont parfois plus nombreuses. 


❌ Afin d'éviter que cela n'arrive, nous vous avons lister quelques astuces à ne pas suivre ! 

1.Ne pas donner d'importance à vos salles d'eau.
2.Rester trop dans le passé, dans le traditionnel.
3.Cacher les problèmes.
4.Fixer un prix irréaliste ou trop bas/trop haut.
5. Négliger la réalisation des diagnostics techniques avant la vente.Read less
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Les erreurs à ne pas faire dans le cadre de la vente de votre bien

	1. LES 5 ERREURS  À NE PAS
FAIRE DANS LE CADRE DE
LA VENTE DE VOTRE BIEN
 


	2. Ne pas négliger  votre salle de bain et cuisine
1.
Salle de bain et cuisine sont des pièces qui ne sont
pas à négliger. Nettoyez, astiquez, remettez à
neuf, et pensez à ne pas trop les charger pour les
mettre en avant !
 


	3. 2.Ne pas être  trop dans le passé et le traditionnel.
Les acheteurs ne veulent pas de travaux. Le confort du
moderne et le charme de l'ancien sont le résultat de la
formule parfaite.
Parfois un zeste de peinture et un petit changement de
poignée font l'affaire, laissez la magie opérer !
 


	4. 3. Ne pas  cacher les défauts
Non, non et non. Attention aux vices cachés, tout problème sera
découvert.
Prévoyez des travaux pour solutionner les défauts afin réduire les
marges de négociation et de séduire un plus grand nombre d'acheteurs.
Si vous ne savez pas comment vous y prendre, demandez un avis
extérieur !
 


	5. 4. Ne pas  fixer un prix trop élevé
Il est essentiel de fixer le bon prix de vente, un prix juste et réaliste. Comparez
avec des biens similaires déjà vendus sur le marché, demandez un ou plusieurs
avis professionnels, faites une analyse comparative (mais n'oubliez aucune
caractéristique de votre bien) !
Si vous n'êtes pas à l'aise à l'idée d'estimer votre bien, faites appel à un
professionnel !
 


	6. 5. Ne pas  commencer à vendre avant la réalisation des diagnostiques
techniques
Cette procédure est avant tout, légalement, obligatoire, elle permet de
connaître les anomalies du logement et la surface exacte de celui-ci.
Ainsi, la découverte d'anomalies et de surface peut affecter le prix
précédemment fixé.
 




Download Now

AboutSupportTermsPrivacyCopyrightCookie PreferencesDo not sell or share my personal informationEverand
EnglishCurrent LanguageEnglish
Español
Portugues
Français
Deutsche




© 2024 SlideShare from Scribd 





